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I.           Sumar executiv (1 pagină)

Această secțiune are scopul de a capta atenția și interesul Comisiei. Recomandăm completarea acesteia după finalizarea planului de afaceri, redând un rezumat concis al întregului plan.

Tonul în care este scrisă și ariile pe care se pune accentul în această secțiune trebuie adaptate scopului pentru care se realizează planul de afaceri: crearea unui nou produs sau serviciu, procurarea de echipament sau tehnică, introducerea de soft-uri avansate, etc.

            Obiectul achiziției prin intermediul acestui concurs

Atunci când completați sumarul executiv, asigurați-vă ca prezentați elementele de bază
ale afacerii clar și bine argumentat


II.	Întreprinderea(1-2 pagini)

În acest capitol descrieți în detaliu întreprinderea, menționând următoarele:

✓ 	Scurtă  descriere  a  întreprinderii  (numele,  forma  organizatorica-juridică  a companiei, adresa, codul fiscal, etc), viziune, misiune,  activitățile principale ale întreprinderii.   Care   este   industria/domeniul   în   care   activați?   Enumerați produsele/ serviciile pe care le produceți/prestați.

✓ 	Obiectivele întreprinderii – planul de dezvoltare pe termen mediu, evidențiind modul  în care acesta se  corelează  cu  investiția  propusă  prin  proiect.  Descrieți obiectivele realiste și credibile.

✓ 	Resurse umane: descrieți şi explicați, în detaliu, politica de resurse umane, atribuții, responsabilități, strategia de dezvoltare a resurselor umane. Descrieți calificările, expertiza personalului angajat în activitatea întreprinderii, pe activități desfășurate. Menționați numărul locurilor de muncă existente.
✓ 	Situația curentă a afacerii pe piață.

II.  Produsul/serviciul (1 - 2 pagini)

✓	În   acest   capitol,   descrieți  şi  explicați,   în  detaliu,  produsul/serviciul  al întreprinderii Dvs.

✓	Enumerați/  descrieți  produse/  servicii  viitoare  şi  planificarea  dezvoltării acestora, evidențiind, evoluția strategiei de dezvoltare a produsului/ serviciului în funcție de evoluția pieței.
✓    	Descrieți care este situația curenta a afacerii Dvs.


III.      	Piața și clienții. Strategia de marketing (3-4 pagini)

[bookmark: _Hlk82616385]✓    	Descrieți concurenții întreprinderii Dvs. care sunt pe piață

	[bookmark: _Hlk82616453][bookmark: _Hlk82616474]Concurența

	Comentarii generale despre concurența:



[bookmark: _Hlk82616550]✓    	Descrieţi pe scurt cine sunt clienţii dvs., piaţa căreia vă adresaţi

	[bookmark: _Hlk82616518]Piața țintași profilul clienților:

	

	Produse și servicii
	Criterii de cumpărare
	Strategie de vânzare

	1.
	
	

	2.
	
	



III. [bookmark: _Hlk82616624]Planul operațional (1-3 pagini)
✓	Prezentaţi  informaţii  cu  privire  la  spaţiile  de  care  aveţi  nevoie  pentru derularea activităţilor de producţie / vânzare / management şi organizare / furnizare servicii, inclusiv informaţii privind costurile şi modalităţile de dobândire ale acestora

[bookmark: _Hlk82616635]✓	Prezentaţi echipamentele de care veţi avea nevoie în derularea afacerii şi
costurile acestora
	Locația afacerii unde se realizează producția/prestarea serviciul
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Descrierea locației:

	
Dimensiunile și descrierea spațiului:

	
Avantajele locației:

	
Detalii despre proprietate/condițiile de închiriere:

	Imobile:

	
Descrierea facilităților existente
	
Valoare
	
Descrierea facilităților necesare
	
Buget

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
Utilaje si echipamente

	
Descrierea utilajelor și a echipamentelor existente
	
Valoare
	
Descrierea utilajelor și a echipamentelor necesare și care doriți să le procurați
	
Buget

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	Comentarii și detalii legate de activele descrise mai sus:

	

	Descrierea planului investițional (și detalierea proiectului de investiții) și a necesității investiției:

	[bookmark: _Hlk82616827]

	Descrierea proceselor/a tehnologiei/a fluxului tehnologic:

	

	Capacitatea de producție/gradul de utilizare/durata unui ciclu de producție:

	

	Structura organizațională; fluxul decizional; structura de personal

	

	Angajații

	
Postul
	
Responsabilități principale
	
Competențe necesare
	Cheltuieli de personal

	
	
	
	Lunar
	Anual

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	

	Etc.
	
	
	
	



V.	Planul financiar

✓	Detaliați Finanțarea proiectului. În această secţiune vor fi incluse informaţii cu privire la capitalul necesar finanțării planului de afaceri, dar şi originea acestora.
Planul financiar va fi prezentat în Excel!      
        
VI.	Analiza Riscurilor
Analizați și identificați riscurile, provocările majore, barierele în dezvoltarea afacerii. Punctați căile și metodele de depășire a acestora.

	Probleme potențiale. Elemente de risc majore:

	

	Problema potențială
	Consecințe
	Riscuri
	Masuri de prevenire
	Răspunsuri posibile

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	

	5.
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